LINEARIS

PERSONAL STRATEGIE ORGANISATION

Unsere Beratung ist spezialisiert auf die zielgerichtete Vermittlung von Fach- und Fihrungskraften innerhalb der Mobilitatsbranche und bietet Unterstiitzung in allen Fragen des Perso-
nalmanagements. Unsere Expertise ist auf eine langjdhrige Branchenkenntnis und ein starkes Netzwerk zurlickzufiihren. Dabei legen wir groBten Wert auf Individualitat, Personlichkeit
und Diskretion. Wir fihren Beratungstatigkeiten in allen Bereichen aus und bieten zielorientierte Losungen zur Verbesserung des Schienenverkehrs und Busverkehrs.

Unser Mandant ist ein internationaler Full-Leasing-Service-Anbieter im Schienenfahrzeugsektor. Fiir die fortlaufende Ausweitung der internationalen Geschéaftsentwicklung suchen wir
zum nachstmaoglichen Zeitpunkt den

Head of Sales International (m/w/d)

lhre Aufgaben:

Verantwortung fiir die Analyse und Entwicklung des internationalen Leasinggeschaf-
tes vor allem fir Lokomotiven an den Markten BeNeLux, Frankreich und/oder (per-
spektivisch) Osteuropa

Weiterentwicklung der Beziehungen zu potenziellen Kunden durch Markt- und Be-
darfsanalysen und der internationalen Vertriebsprozesse

Koordination der Angebotsentwicklungen und -verfahren sowie Mitgestaltung der
Unternehmensstrategie fiir Preis-, Investions- und Vertragsmanagement

Flhrung von Vertragsverhandlungen flr Leasingsvertrage, Vertrags- und Investiti-
onslibernahmen mit Kunden, Investoren und Fahrzeugherstellern

Beratung des Vorstandes und andere Unternehmensbereiche zu Flottenbestdanden
und -bedirfnissen, sowie dem (Miet-) Preisniveau an den internationalen Markten
Ausarbeitung von Geschaftsreportings und Vertragsmodellen fiir die relevanten Un-
ternehmenseinheiten und Stakeholder

Ubernahme des Relationship-Managements in der Kunden- und Vertragsbetreuung
Vertretung des Unternehmens auf Messen, bei Kunden, Fahrzeugherstellern etc.

lhr Profil:

Abgeschlossenes Studium im Bereich Wirtschaft oder Ingenieurwesen mit ausgeprag-
ter Affinitat zu technischen Produkten und/oder Logistik

Einschlagige Projekt- und/oder Finanzierungserfahrung im Vertrieb von Schienenfahr-
zeugen oder Eisenbahndienstleistungen

Exzellente Kenntnisse im Sales- und Angebotsmanagement in internationalen Projek-
ten der genannten Zielmarkte

Erfahrung im Aufbau von Sales-Strukturen und der ErschlieBung neuer Markte
Ausgepragtes analytisches und wirtschaftliches Denkvermdgen gepaart mit techni-
scher Affinitat

Hohe Einsatzbereitschaft, Belastbarkeit und Flexibilitat

Ausgepragte kommunikative Fahigkeiten und Verhandlungsstarke
Unternehmerisches Denken und Handeln

Bereitschaft zu Dienstreisen

Verhandlungssichere Englischkenntnisse, weitere Sprachen von Vorteil

Routinierter Umgang mit den gangigen Office- und Sales-Anwendungen

Interessiert? Wenn Sie eine zukunftsorientierte Position in einem bestdndig wachsenden Unternehmen suchen, sollten wir uns kennenlernen. Fir einen ersten Informationsaustausch
senden Sie uns bitte eine E-Mail an: bewerbung@Ilinearis-beratung.de

LINEARIS Beratungs-GmbH
August-Bebel-StralRe 15
45525 Hattingen

Tel: +49 (0)2324 68 36 555
Fax: +49 (0)2324 68 36 556
www.linearis-beratung.de

Ansprechpartnerin:
Sarah Martin
Geschaftsfuhrerin

bewerbung@linearis-beratung.de
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